
 

 

 
 
 

 

 

SUBVENTION DEFFI 
 
 

Vous êtes susceptible de pouvoir solliciter une aide financière du DEFI pour 

votre participation aux salons PRET A PORTER PARIS®, ATMOSPHERE’S et  

THE BOX  

    
 

 

CONDITIONS 
 
Société de Droit français, ayant au moins deux années d’activité en continuité et moins de 

10 ans, et justifiant de son centre d’activité en France. Constituée autour d’un 

styliste/créateur ou bien que celui-ci joue un rôle essentiel dans l’entreprise ; 

� Vous êtes en règle au regard de la taxe affectée à l’habillement au moment de la 

demande d’aide ainsi que les 3 années précédentes, 

� Votre chiffre d’affaire est compris entre 75 000 € et 3 000 000 €, 

� Vous réalisez 15% au minimum de votre chiffre d’affaires à l’export la première 

année de l’aide du DEFI et 30% au minimum à compter de la seconde année, 

� Pas d’appartenance à un groupe industriel ou financier,  

� Disposant d’une structure de gestion,  

� Pouvant fournir un dossier de presse justifiant d’une certaine notoriété. 

 

De plus, vous ne bénéficiez pas, pour cette même participation, d’aides : 

 

� De la Chambre de Commerce et d’Industrie (AREX-Salon) ou de la Chambre de 

Métiers (ARCAF) pour les entreprises de la Région Ile-de-France ;  

� Pour la participation au salon, dans les autres régions. 

 
 

Si vous répondez à TOUS ces critères, merci de bien vouloir remplir la demande ci-après. 

 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

FICHE EVALUATION AIDE A L’EXPORT DU DEFI 
 
 
 
 
 

 

RAISON SOCIALE  : …………………………………………………… 

 

MARQUE  : ……………………………………………………………… 

 

 
 
 

A remplir par l’ENTREPRISE 
et à retourner à l’opérateur  

Fédération Française du Prêt A Porter Féminin 
Malika Perrin - Service Entreprises 
5, rue Caumartin – 75009 PARIS 

Fax : 01.44.94.70.02 – Mail : mperrin@pretparis.com  

AACCTTIIOONNSS  DDEE  PPRROOMMOOTTIIOONN      
AAnnnnééee  ::  ……………………....................  

Le salon auquel vous avez participé : 
 

���� PRET A PORTER PARIS®  
���� ATMOSPHERE’S  
���� THE BOX 
 

Précisez les dates du salon : ………………………………………... 
 

1 



 

 

 
FICHE D’EVALUATION : AIDE A L’EXPORT DU DEFI 

A REMPLIR PAR L’ENTREPRISE ET A RETOURNER A L’OPERATEUR 

 
SOCIETE : …………………………………………………………………………………… 

Nom et fonction de la personne qui a renseigné le bulletin réponse :  

………………………………………………………………………………………………….. 

Adresse : ………………………………………………………………………………………. 

.……...………………………………………………………………………………....……….. 
………………………………………………………………………………………………….. 

Tel : …………………………………….         Fax : …………….……………………………………  

Mail : ……………………………..….……………………………..………………………………….. 

 

 
L’entreprise demande une aide du DEFI pour sa participation : 
 

� au salon PRET A PORTER PARIS® - ATMOSPHERE’S - THE BOX 
 
L’opérateur doit transmettre au DEFI une synthèse des évaluations des salons qui 
ont été subventionnés par le DEFI au moment de la liquidation des subventions.  
 
Merci de bien vouloir retourner par courrier, fax ou mail, ce bulletin réponse à 
l’opérateur. 
 
Les informations transmises resteront confidentielles ; elles seront utilisées conformément à la loi 
« Informatique et libertés » du 6 janvier 1978, avec un droit d’accès et de rectification. 

GENERALITES SUR L’ENTREPRISE 

Raison sociale :  ……………………………………………………………………………… 

Marque : ………………………………………………………………………………………. 

C.A. H.T. global (France + Export) pour l’année précédente : 

………………………………………………………………………………………………….. 

C.A. H.T. Export  pour l’année précédente : …………………………………….………. 

Zones d’exportation : ………………………….…………………………………………….. 

…………………………………………………………………………………………………. 

Nombre d’emplois : …………………………………………………………………………. 

Date de création de l’entreprise : …………………………………………………………..   

Code APE : …………………………………………………………………………………… 

Siret : ………………………………………………………………………………………….. 

Taxe parafiscale acquittée le : …………………………………………………………….. 

Autres aides publiques à l’export que celle du DEFI ces trois dernières années :  

…………………………………………………………………………………………………. 
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FICHE D’EVALUATION : AIDE A L’EXPORT DU DEFI 
A REMPLIR PAR L’ENTREPRISE ET A RETOURNER A L’OPERATEUR 

 

 
 

RESULTATS SALON 
PRET A PORTER PARIS® - ATMOSPHERE’S – THE BOX 

 
 

Nombre de m² utilisés : ………………………………………… 
 
 

1. APPRECIATION QUANTITATIVE DU SALON 

 

 FRANCE EXPORT 

Nombre de contacts clients sur le salon   
Vente volume (quantités)sur le salon   
Vente valeur (C.A.)sur le salon   
 
Quels sont les pays d’origine des contacts que vous avez eu pendant ce salon : 
 

� …………………………………. 
� …………………………………. 
� …………………………………. 
� …………………………………. 

 

� …………………………………. 
� …………………………………. 
� …………………………………. 
� …………………………………. 

 
Avez-vous travaillé en collaboration avec un agent ?  
 
Avez-vous bénéficié de l’appui du Poste d’Expansion Economique du pays concerné 
(mailing de professionnel, intérêt du salon, étude de marché, interprète, autre …) ?  
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 
 

2. APPRECIATION QUALITATIVE DU SALON 

 
Quels ont été pour vous les apports essentiels de ce salon ? 
 

• Visitorat (quantité et/ou qualité) 
 

 REPARTITION EN NOMBRE 

Importateurs  

Agents fabricants  

Détaillants  

Grands magasins  

Presse  

Total  
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• Qualité des contacts 
…………………………………………………………………………………………………
……………………………………..…………………………………..……………………. 
 

• Niveau des commandes 
………………………………………………………………………………………………….
………………………………………..…………………………………..………………….. 
 

• Qualité de l’organisation 
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………..…………………………………..………………….. 
 

• Opportunité de la date 
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………..…………………………………..………………….. 
 

• Couverture presse 
…………………………………………………………………………………………………
………………………………..……………………………………..……………………….. 
 

• Autres 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………..
..………………………………..……………………………………..……………………… 
 
Avez-vous eu des problèmes particuliers d’interprétariat et comment les avez-vous 
résolus ? 
…………………………………………………………………………………………………
……………………..……..……………………………………..…………………………… 
 
Quelle est l’appréciation globale que vous portez sur ce salon ? 
…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………… 
 
Depuis combien de sessions fréquentez-vous ce salon ? 
………………………………………………..……………………………………..………… 
 
Etes-vous intéressé par une future participation à ce salon ? 
…………………………………….……..……………………………………..…………… 
Pourquoi ? 
………………………………………………………………………………………………. 
 
Que pensez-vous de la prestation de l’opérateur ?  
 

Disponibilité…………………………………………………………………………… 
Présence sur place …………………………………………………………………… 
Efficacité et rapidité d’intervention………………………………………………….. 

 
Auriez-vous souhaité d’autres services de sa part et lesquels ? 
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
………………………….……………..…………………………………..…………………… 
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 La totalité de ces pièces est nécessaire à la constitution de votre dossier.  Tout 

 dossier incomplet sera renvoyé à l’expéditeur.  

 

 
� La fiche d’évaluation aide à l’Export du DEFI ; 

 

� Une attestation justifiant du paiement de la taxe affectée à l’habillement 

des 3 années précédentes à la demande ; 

 

� Une attestation de votre expert comptable justifiant de votre chiffre 

d’affaires pour l’année précédente, en précisant la part dédiée à 

l’Export ; 

 

� Une copie de la totalité des factures SODES au titre de votre présence à 

cette manifestation (y compris les factures d’acompte et suppléments) ; 

 

� Les preuves du paiement effectif de ces factures (relevés de compte 

bancaire, y compris pour le paiement de l’acompte et tout autre 

supplément) ; 

 

 

 CLOTURE DEPOT DES DOSSIER :  

1 MOIS APRES LA FIN DE CHAQUE SALON 

 

                       


